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Beiser environnement pose
une citerne géante

Les nouveaux lotissements de Marmoutier se sont dotés d’une citerne a incendie de 120 m?. La cuve a été posée par Beiser environnement, une entreprise
locale florissante qui cumule les contrats dans toute I'Europe.

W La scéne était spectaculai-
re. Faire venir une citerne in-
cendie de 18 metres de long
sur trois de large a Marmou-
tier relevait du déefi. Pour un
montant de 22084€ TTC,
c’est l'entreprise bouxwille-
roise Beiser environnement
qui a décroché le contrat. «La
plus grande difficulté résidait
dans l'acheminement : la route
la plus simple était interdite
au convoi exceptionnel car le
camion pesait plus de 50 ton-
nes», raconte Philippe Wohl-
gefarth, directeur marketing
et communication de I'entre-
prise. La ville de Marmoutier
a donc imposé une autre so-
lution et I'accés s’est fait par
un petit chemin. «Nous n’au-
rions jamais pu y accéder sans
notre camion a remorque ex-
tensible, équipé d'une grue. Ce
modeéle. est unique en France.
L’accés au site était notre plus
grande crainte. Le matériel a
permis de repousser les limi-
tes», ajoute-t-il.

Les deux entrepreneurs
bouxwillerois ont travaillé
en collaboration

Fabriquée sur mesure pour
le nouveau complexe immo-
bilier de 70 logements répar-
tis dans cing immeubles, la
cuve a été posée par six hom-
mes de Beiser et de GCM, en-
treprise de travaux publics de
Bouxwiller. Car pour cette
mission, les deux entrepre-
neurs bouxwillerois ont tra-
vaillé en collaboration. GCM
s'est concentrée sur la prépa-
ration du terrain avant la po-
se de la cuve: elle a pris en
charge les travaux de terras-
sement, creusé le trou pour
réceptionner la citerne, qu'il
a fallu sceller dans le béton et
enfin remplir. «Nous sommes
trés satisfaits de ce partena-

La citerne de 18 métres de long a été acheminée a Marmoutier. (Documents remis)

La citerne pourra étre recouverte par un parking.

riat entre nos deux entrepri-
ses de Bouxwiller. Nous avons
déja travaillé ensemble sur
tout le grand Est, et nous
sommes surs de la qualité de
leur service. Au fil du temps, il
s'est etabli une réelle relation
de confiance entre Bernard
Cogniel, dirigeant de Beiser, et
G. Metzger, patron de GCM»,
confie Philippe Wohlgefarth.
Quant a Beiser environne-
ment, il s'est chargé de la mi-
se en place de la cuve et de la
livraison clé en main. Numé-
ro un de la citerne en France,
I'entreprise réalise 30 % de
son chiffre d'affaires grace a |
vente de citernes. «Nous [i-
vrons environ 10 cuves de cet-
te taille par an dans tout le
pays, dont trois ou quatre en

Alsace», déclare Philippe
Wohlgefarth. Mais les clients
de cette entreprise de vente
de matériel agricole par télé-
phone sont répartis dans tou-
te I'Europe, notamment en
Allemagne, Suisse, Belgique
Luxembourg et Pologne.
Cette activité qui ne risque
pas de s'amenuiser puisque
la circulaire du 10 décembre
1951 oblige qu'une borne in-
cendie débite 60 m* d'eau par
heure pendant deux heures.
«Cet objectif est facile a réali-
ser en ville, mais en milieu ru-
ral, la pression dans les
tuyaux est moindre car la
consommation est moins im-
portante. Du coup, il faut des
réserves incendie supplémen-
taires pour completer la diffe-

Une société
florissante

Créée en 1976 par Annie et
Bernard Cogniel, la société
Beiser était, a ses origines,
orientée vers la récupéra-
tion de fer et metaux. Au-
jourd’hui, elle est la premié-
re entreprise francaise de
vente de matériel agricole
par téléphone. Située dans
~ le domaine de la Reidt, a
* Bouxwiller, elle emploie
80 personnes et totalise un
chiffre d'affaires de 25 mil-
lions d'euros, contre
305000€ il y a 30 ans.
70% de ce chiffre d'affaires
provient de la vente desti-
née au monde agricole,
25% de l'industrie, des col-
lectivites locales et des pro-
moteurs immobiliers. Enfin
5% vient des particuliers
qui investissent, par exem-
ple, dans des maisons de
jardin. ‘
La vente de citernes est le
point fort de [I'entreprise.
Qu'elles soient destinées a
stocker du fioul ou de I'eau,
elles représentent 30% du
chiffre d'affaires.
La société posséde des
clients dans toute |'Europe
eten Afrique du Nord.

rence», explique le major
Heller, du service de préven-
tion du service départemen-
tal d’incendie et de secours.
Et si, pour I'instant, le lieu
ou est enterrée la citerne res-
semble a un chantier, cela ne
durera pas: les futurs habi-
tants n'auront aucune nui-
sance visuelle a déplorer
puisque le terrain peut étre
aménagé en espace vert ou
en parking, selon les besoins.
Guillemette Jolain



