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Les Pros des salons

Les visiteurs de la sixieme édition

du salon professionnel Agrimax ont,
pour certains, eu le plaisir de croiser
sur le stand Beiser Environnement, trois
générations de la famille des dirigeants
de I'entreprise de Bouxwiller.

Au centre de la photo, Annie et Bernard Cogniel, fondateurs de
Beiser Environnement, a leur droite, Nathalie Cogniel, directrice

et Loic.

es salons, ils connaissent.

Et pour cause. Pour la

seule année 2017, I’entre-

prise Beiser Environne-
ment va couvrir pas moins de
trente manifestations profes-
sionnelles. Sur le territoire
national, mais aussi en dehors,
comme a I’exemple d’Hanovre
du 12 au 18 novembre pro-
chain, les dirigeants de 1’entre-
prise de Bouxwiller ont fait de
ces évenements agricoles un
fer de lance de leur marketing.

Il n’est donc pas surpre-
nant de les retrouver a Metz
pour les trois journées du
salon Agrimax. «Nous avons
répondu présents pour cet évé-
nement, nous nous sentons
concernés a double titre»,
explique Nathalie Cogniel,
directrice générale de Beiser
Environnement, «le Grand
Est est notre région d’origine,
mais c’est aussi, avec I’Al-
sace et la Lorraine, le péri-
métre ou nous faisons une part
significative de notre chiffre
d’affaires».

Pour la dirigeante, «la date
est difficile compte tenu de la
proximité de plusieurs mani-
festations, mais nous avons
fait Deffort d’étre présents et
aussi de communiquer lar-
gement sur notre présence a
Agrimax dans la presse agri-
cole départementale».

Trois générations

Par la présence de trois
générations de la famille
des dirigeants de Beiser
Environnement, c’est avec
une fierté non dissimulée
que Nathalie Cogniel sou-
haitait afficher la confiance
de ’entreprise dans 1’avenir.

par la troisié

génération, Marie-Sarah

Et concernant les deux plus
jeunes, «Nous ne savons pas
encore s’ils reprendront les
rénes de ’entreprise familiale,
mais c’est un signe d’intérét
pour notre activité». «Cette
photo exprime bien notre
volonté de continuer a nous
investir dans notre role de diri-
geants fondateurs, et moi par-
ticulierement qui reprend petit
a petit».

Méme si la période passée
reste difficile, «nous sommes
maintenant dans une dyna-
mique positive», se félicite
Nathalie Cogniel. «Les salons
de cette fin d’année sont meil-
leurs que ce que nous atten-
dions», et de préciser, «les
clients sont au rendez-vous
pour concrétiser des pro-
jets d’investissements qu’ils
avaient différés depuis deux
années».

Reprise

En produits vedettes des
ventes de cette fin 2017, la
niche a veau. «La plus-value
de notre offre réside dans la
qualité des matériaux qui sont
utilisés pour la réalisation
d’un produit de haute qualité»,
explique la dirigeante. Mémes
explications pour la réussite de
la case a veaux. Pour Nathalie
Cogniel, «les éleveurs soignent
le bien-étre de leurs jeunes
animaux pour réussir cette
étape cruciale de I’élevage».

Les “pros” de la pratique des
salons agricoles donnent ren-
dez-vous en 2018 sur Agrimax,
mais avec «des attentes de pro-
fessionnalisation pour cet évé-
nement qui a vocation a com-
bler un vide dans le quart Est
du pays».




