
DE LA VENTE À LA CONCEPTION DE MATÉRIEL
Le spécialiste de la vente 
par correspondance 
a continuellement fait évoluer 
son catalogue de produits, tout 
au long de ses quarante années 
d’existence. Une longue expérience 
aux côtés des éleveurs que Bernard 
Cogniel, créateur de l’entreprise, 
a su mettre à pro  t en développant 
sa propre gamme d’équipements 
pour l’élevage. Après les niches 
à veaux isolées, primées l’an dernier 
au Sommet de l’élevage, c’est au tour 
d’un couloir de contention de 12 m, 
mobile et automatisé, de recevoir 
un Innov’Space cette année. 
Un second Innov’Space vient 
récompenser une niche à porcs 
isolée, dont la conception est inspirée B E
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BEISER ENVIRONNEMENT de celle des veaux. Beiser s’a   che
ainsi comme concepteur de matériel, 
déposant des brevets pour protéger 
ses réalisations qui sont industrialisées 
par des constructeurs partenaires. 
L’entreprise alsacienne s’appuie 
également sur des études réalisées 
chez des éleveurs par les instituts 
techniques. Les équipes techniques 
et commerciales suivent le rythme 
en se spécialisant sur certaines 
gammes 
de produits, 
a  n d’assurer 
un conseil 

technique en adéquation avec 
la montée en gamme des matériels. 
Beiser s’appuie de plus en plus 
sur son site de vente en ligne, mais 
sur des produits comme ce nouveau 
couloir de contention qui dépasse 
les 20 000 euros, l’approche internet 
ne peut su  re. L’éleveur reçoit 
un accompagnement technique, 
de l’achat à la mise en route. p  
www.beiser-se.com


